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Erfolgreiche Immobilienvermittlung.
Grossmann & Berger macht‘s.



Erfolgreich verkaufen
Erfahrung, die sich auszahlt.

Liebe Verkäuferinnen und Verkäufer, 

bei der Entscheidung eine Immobilie zu verkaufen, sollte man 
nichts dem Zufall überlassen. Die Wahl des Partners, welcher 
Sie in dem Prozess begleitet, ist eine der wichtigsten Entschei-
dungen im Vorfeld des Verkaufs. 

Ein neues Gesetz regelt die Zahlung des Honorars des  
Maklers bei dem Verkauf von Wohnimmobilien mit bis zu  
zwei Wohnheiten. Das Honorar wird von Verkäufer und Käufer zu  
jeweils der Hälfte getragen. Damit hat man eine faire Lösung  
für die Bezahlung der Dienstleistung eines Maklers gefunden. 
Grundsätzlich arbeiten wir Makler für beide Seiten gleichzeitig. 
Gerade für Sie als Verkäufer ist die Kaufpreisfindung ein zent-
rales Thema vor dem Verkauf. Wir gewährleisten Ihnen, einen 
marktgerechten Preis zu finden, alle für den Verkauf nötigen 
Unterlagen zu beschaffen, zu sichten und zu werten und Ihre 
Immobilie rechtssicher aufzubereiten. 

Um erfolgreich verkaufen zu können, bedarf es auch eines 
professionellen Marketings. Wir rücken Ihre Immobilie in das 
beste Licht und stellen mit unserem Besichtigungs- und Inter- 
essentenmanagement einen erfolgreichen Verkauf sicher. 
Ist ein Käufer gefunden, unterstützen und prüfen wir die  
Finanzierung und beraten zu allen Fragen, welche der Käufer 
oder Sie als Verkäufer haben. Zusätzlich bieten wir auch dem 
Käufer zahlreiche zusätzliche Dienstleistungen. Denn, wenn 
er sich wohlfühlt und umfänglich beraten wird, steht einem 
positiven Abschluss des Verkaufes nichts mehr im Wege.  

Wir freuen uns auf eine erfolgreiche Zusammenarbeit und 
zeigen Ihnen auf den nächsten Seiten noch einmal detailliert 
auf, was unsere Dienstleistung für Ihren Erfolg beinhaltet. 

Andreas Gnielka
Geschäftsführer
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Konsequent an Ihrer Seite
Erfahrung, die sich auszahlt.

Ihr Ziel ist unsere Aufgabe

Zu unseren Kunden pflegen wir langfristige Be-
ziehungen, auch über den Notartermin hinaus.

Für uns steht das Persönliche im Vordergrund. 
Wir analysieren bei einem Gespräch mit Ihnen 
die  Rahmenbedingungen, Wünsche und Vor-
stellungen. Kurz: Wir identifizieren uns mit 
Ihrem Objekt und arbeiten konsequent an Ihrer 
Seite. Profitieren Sie beim Immobilienverkauf 
von Beginn an von unserem Bestand vorge-
merkter Kunden, unseren marktgerechten 
Preisvorschlägen und kurzen Vermarktungs-
zeiten.

Erfahrung, die sich auszahlt

Auf der Grundlage von zahlreichen Vermitt-
lungen und umfassenden Standortanalysen-
können wir Ihre Immobilie marktgerecht be-
werten und sowohl diskret als auch öffentlich 

vermarkten. Mit unseren Marktkenntnissen, 
Erfahrungen und der Leidenschaft für die Im-
mobilie sowie mit unseren Kontakten zu Mul-
tiplikatoren stellen wir uns gern jeder Heraus-
forderung. Wir finden für Sie den Käufer, der 
Ihnen den bestmöglichen Preis bietet.

 

Verlässliche Partner

In der Zusammenarbeit mit Grossmann & 
Berger kooperieren Sie mit einem der füh-
renden Hamburger Immobiliendienstleister. 
Unsere Marktstellung und unsere Mitglied-
schaft im Immobilienverband Deutschland 
(IVD) bilden die Basis für eine erstklassige 
Service- und Beratungsqualität in allen Im-
mobilienfragen. Mit unserer Schwestergesell-
schaft, der Hamburger Sparkasse (Haspa), 
Deutschlands größter Sparkasse, bieten wir 
Ihnen auf Wunsch umfassende Finanzierungs-, 
Vermögensoptimierungs- und Verwaltungs-
dienstleistungen aus einer Hand. Gleichzeitig 
ist die Haspa für uns auch Vertriebskanal. Wir 
machen Ihre Immobilie in der Bank bekannt. 

Unsere Antworten auf die wichtigen Fragen

  Wie hoch ist der Marktwert Ihrer Immobilie?

  Wie sind der aktuelle Zustand und die Aus-
stattung zu bewerten?

  Bietet der Grundriss Optimierungspotenzial?

  Wie sehen die Angebots- und Verkaufssitu-
ation sowie das nachbarschaftliche Umfeld 
aus?

  Welche Kunden kommen für Ihre Immobilie 
in Frage?

Gern stehen wir Ihnen mit detaillierten Ant-
worten und vergleichbaren Referenzobjekten 
zur Verfügung – alles, damit Sie bei Ihrer Ent-
scheidung ein sicheres Gefühl haben.

SIE

INTERESSENTEN 
MANAGEMENT

PREIS-
VERHANDLUNG

KAUFVERTRAG
VORBEREITEN

AFTER SALE

Unser Service für Sie im Überblick
Wir gehen den Weg gemeinsam mit Ihnen.

UNVERBINDLICHER 
ERSTTERMIN

EXPOSÉ GESTALTEN

VERMARKTUNG
STARTEN

MAKLERVERTRAG
SCHLIESSEN

MARKTPREIS  
PROFESSIONELL

EINSCHÄTZEN
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Gut beraten von Anfang an
Ihr Berater von Grossmann & Berger erstellt nach einem 
persönlichen Besuch eine individuelle Bewertung Ihrer 
Immobilie und berät Sie zur weiteren Vorgehensweise.

Analyse und Bewertung

Jede Immobilie ist individuell und verschiedene 
Gegebenheiten können den Wert beeinflussen. 
Wir nehmen uns Zeit für Ihre Wertermittlung 
und berücksichtigen alle Einflussfaktoren.

  Marktbeobachtung: Analyse des Angebots 
im lokalen und regionalen Umfeld

  Ermittlung von Vergleichswerten auf Basis 
von Gutachterdaten sowie eigenen Zahlen 
aus über 1.000 Transaktionen jährlich

  Standortanalyse: Gründliche Betrachtung 
von Mikro- und Makrolage

  Bewertung von Zustand, Ausstattung und 
Grundrissen

  Erarbeitung einer marktgerechten Immo-
bilienbewertung mit einem Objektange-
botspreis

Besonderer Service für Sie

Zahlreiche Unterlagen werden für den Verkauf 
einer Immobilie benötigt. Teilweise für die  
Preisanalyse und die Finanzierung Ihres 
Käufers. Teilweise sind Unterlagen gesetzlich 
vorgeschrieben.

  Wir übernehmen die Einholung notwen-
diger Unterlagen bei Behörden, z. B. 
Grundbuchauszug, Baulastenverzeichnis, 
Liegenschaftsnachweis etc. über Voll-
machtserteilung im Maklerauftrag

  Kostenlose Erstellung eines Energieaus-
weises nach Abschluss eines Maklerauf-
trages

ImmobilienbewertungMarktbeobachtung Standortanalyse Maklervertrag
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Marketing im Blick
Ihr Objekt vermarkten heißt für uns Maßarbeit.

Direktmarketing

Durch unsere langjährige Präsens und umfang-
reichen Dienstleistungen in allen Immobilien-
segmenten, haben wir ein großes Netzwerk an 
Kunden, Partnern und Multiplikatoren, welche 
wir für den erfolgreichen Verkauf Ihrer Immo-
bilie einsetzen.

  Durch unseren Kontakt zu ortsansässigen 
Firmen und VIPs können wir das Angebot-
frühzeitig streuen.

  Ansprache von zahlreichen aktiven und vor-
gemerkten Suchkunden

  Ansprache von Kunden über unser starkes 
Haspa-Netzwerk

Onlinemarketing

In der heutigen Zeit unabdingbar bereiten wir 
Ihre Immobilie „online“ auf und bedienen alle 
wichtigen digitalen Vertriebskanäle.

  Präsentation Ihrer Immobilie in Immobilien-
portalen und auf der G&B Website

  Social Media: Facebook, Instagram,  
LinkedIn und mehr

  Innovativer 360° Online-Rundgang Ihrer  
Immobilie

  Versand des Immobilienangebots an zahl-
reiche Newsletter-Abonnenten

Printmarketing

Das Exposé ist die Visitenkarte des Objektes 
und bedarf besonderer Aufmerksamkeit.

  Erstellung eines hochwertigen Exposés mit 
professionellen Fotos, Lage- und Flurplänen, 
Texten und Grundrissen Ihrer Immobilie

  Aushänge in unseren Immobilienshops und 
den relevanten Haspa-Filialen

  Professionell gestaltete Printanzeigen in der 
regionalen wie auch in der überregionalen-
Presse

Onlinemarketing PrintmarketingDirektmarketing



grossmann-berger.de

Koordination im Griff
Interessentenmanagement - wir sorgen für einen 
perfekten Abschluss. Bis zur finalen Unterschrift.

Termine & Besichtigungen

Interessenten haben die unterschiedlichsten 
Bedürfnisse, das wissen unsere Berater. 
Deshalb sind sie flexible, zuverlässige und kom-
petente Ansprechpartner.

  Koordination und Durchführung der Besich-
tigungen, auch am Wochenende und in den 
Abendstunden

  Aufbereitung und Reporting von Interessen-
tendaten und Vermarktungsaktivitäten

  Betreuung der Interessenten bzgl. aller 
Fragen rund um den Immobilienkauf

  Bonitätsprüfung der Interessenten

  Kompetente Finanzierungsberatung durch 
unsere Schwestergesellschaft, die Haspa

  Verhandlungsführung aller kaufvertragsre-
levanten Details

Notartermin & Übergabe

Gern stellen wir Ihnen eine Auswahl geeigneter 
Notare in Ihrer Nähe vor und vermitteln den 
Kontakt. Selbstverständlich begleiten wir Sie 
zum Notartermin und stehen für alle Fragen 
zur Kaufvertragsgestaltung an Ihrer Seite.

  Auswahl geeigneter Notare

  Begleitung zu und Beratung bei Notarter-
minen

  Wir sorgen für das Beurkundungspräsent

  Kontrolle und Protokollierung aller Zähler-
stände

  Dokumentation der Schlüsselanzahl und –
übergabe

  Protokollübergabe an Käufer, Verkäufer und 
Notar zur Auszahlung des Kaufpreises

ÜbergabeNotarterminBesichtigung
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After Sale
Ihre Zufriedenheit und Ihr Erfolg  
stehen bei uns im Mittelpunkt

After Sale

Weiterhin für Sie da

Die Zufriedenheit unserer Kunden ist ein we-
sentlicher Bestandteil unserer Unternehmens-
philosophie. Dies gilt für uns auch nach dem 
Notartermin und der Begleitung zur Übergabe 
des Objektes.

Wir unterstützen Sie gern bei den wichtigsten, 
organisatorischen Punkten nach dem Umzug 
und stehen Ihnen natürlich gern darüber hinaus 
mit Rat und Tat und aktuellen Informationen 
rund um das Thema Immobilie zur Seite. Wir 
stellen sicher, dass Sie sich für den richtigen 
Partner entschieden haben.

  Unterstützung bei der Um- bzw. Anmeldung  
 bei verschiedenen Versorgern

  Wir unterstützen Sie bei der Suche nach Ihrer  
 neuen Traumimmobilie - in jeder Lebenslage.

 Wir kümmern uns um die Vermietung Ihrer  
 Wohnung (bei Kauf als Kapitalanlage)

 Informationen über die aktuellen Entwick- 
 lungen am Immobilienmarkt durch regel- 
 mäßige Analysen und repräsentativer    
 Daten unserer Research-Abteilung

 Versand unserer aktuellen Marktberichte

 Bereitstellung Stadtteilreport (Wo bin ich  
 Zuhause?, Restaurantempfehlungen etc.)
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NORDERSTEDT

AHRENSBURG

SYLT

LÜNEBURG

BUXTEHUDE

HAMBURG

BERLIN

Immer in Ihrer Nähe.
Wir sind da, wo Sie uns brauchen.

Unser Mehrwert - Ihr Vorteil
Professionelle Zusammenarbeit für Ihre individuellen Wünsche

 Spezialisiert auf die jeweilig angefragte  
 Region (Profis in lokalen Märkten, mit dem  
 Knowhow eines großen Unternehmens) 

 Haspa-Partnerschaft: Nutzung aller Dienst- 
 leistungen der Bank und einzigartiger Ver-  
 triebskanal

 Synergieeffekte mit den anderen  
 Fachabteilungen von G&B

 Gründungsjahr 1930 / Langjährige  
 Erfahrung  

 Sicherheit durch ausgebildete / geschulte   
 Makler, die laufend weitergebildet werden

 Große Kundenkartei von Interessenten,  
 die eine schnelle und diskrete Vermarktung  
 bietet

 Kein Franchise: Qualitätssicherung aller  
 Abläufe und Zuverlässigkeit der Dienst  
 leistung

 Keine versteckten Kosten, auch nicht für die  
 Beschaffung jeglicher Unterlagen

9 IMMOBILIEN SHOPS 
IN HAMBURG

1 IMMOBILIENSHOP 
AUF SYLT

4 IMMOBILIENSHOPS 
UMLAND

1 HAUPTSITZ HAMBURG

1 NIEDERLASSUNG 
BERLIN

Mehrwert


